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In attesa dellPAlbo, Nafop
sta lavorando al registro privato

Il presidente Armellini: “Stiamo coinvolgendo tutti i professionisti € le societa che si vogliono
palesare di fronte al pubblico e alle autorita di vigilanza, in una logica di totale trasparenza”

di Andrea Dragoni
oggi esistono una de-
lega al Governo e un
disegno di legge per
risolvere la tragicomi-
ca questione dell’albo.
Lobiettivo? Apportare le modifiche al
Tuf assegnando a un unico organismo,
sotto il controllo della Consob, la tenu-
ta dell’albo e la vigilanza nei confronti
di promotori, consulenti indipendenti e
societa di consulenza. “Potrebbe essere
la volta buona, dopo anni di blocco del
mercato che non ha permesso al grande
pubblico di beneficiare della consulen-
za fee only, 'unico modello in grado di
garantire I'indipendenza non solo del
servizio, ma anche del professionista
che lo eroga”, commenta Cesare Ar-
mellini, presidente Nafop e Ceo Con-
sultique.

In attesa della casa unica della con-
sulenza si ¢ parlato della nascita di
un albo privato a tutela dei rispar-
miatori. E gia operativo I’albo? E
quali i requisiti per iscriversi?

Nafop sta lavorando al registro privato:
1 temi caldi per i nostri associati sono
compliance normativa, Re professio-
nale, indipendenza soggettiva, tutela
e protezione del cliente, controllo del

Cesare Armellini, presidente Nafop.
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rischio, pianificazione, tecnologia,
collaborazioni multidisciplinari, nuovi
servizi di advisory per aziende ed isti-
tuzionali.

Stiamo coinvolgendo tutti i professioni-
sti € le societa che si vogliono palesare
di fronte al pubblico e alle autorita di
vigilanza, in una logica di totale tra-
sparenza anche nelle metodologie di
lavoro e di compliance normativa. La
nostra community & un bacino quali-
ficato di competenze ed esperienze a
cui gli investitori possono attingere per
individuare il proprio financial planner

di fiducia.

A oggi quanti sono i consulenti in-
dipendenti operativi sul territorio
italiano? Vede un futuro in crescita
per loro?

La consulenza indipendente & I'area
che presenta i maggiori spazi di cre-
scita nei prossimi anni. La domanda di
consulenza senza conflitti di interesse &
in costante crescita da diversi anni su
tutti 1 target (gruppi familiari, ereditie-
ri, imprenditori, istituzionali, ndr); gli
investitori pill evoluti stanno acquisen-
do la consapevolezza che la consulenza
non indipendente sottopone i patrimoni
a potenziali rischi, difficilmente gover-
nabili, che potrebbero impoverire an-
che sensibilmente il valore degli asset.

La quotazione dei fondi comuni in
Borsa potrebbe favorire la cresci-
ta della consulenza indipendente?

Certo. Ma penso soprattutto che sard

la consulenza indipendente a risulta-
re determinante per il successo degli
stessi fondi quotati. In un contesto
pieno di rischi & necessario poter spa-
ziare su tutti gli strumenti negoziati

sui mercati mondiali, dalle azioni ai
bond, dai fondi agli Etf, dai certificati
alle polizze d’investimento, fino alla
gestione ottimale della liquidita al
miglior prezzo e con i giusti costi di
transazione. Non vendendo prodotti,
ma prestando solo un servizio di con-
sulenza pura, il mondo degli indipen-
denti fee only, singoli, studi professio-
nali o societa che noi rappresentiamo
liberi di fare per davvero I'interesse
del cliente e non solo a parole.

Ritiene che il mondo dei rispar-
miatori sia pronto culturalmente
per pagare il consulente indipen-
dente?

1l cliente vuole pagare per un reale va-
lore aggiunto che spesso non vede negli
operatori tradizionali, ma riconosce in-
vece a professionisti e societa di con-
sulenza Fee Only, che vedono crescere
clienti e masse. Dal nostro osservatorio,
notiamo che il cliente versa volentieri
I'onorario se ne percepisce la conve-
nienza che & sempre quantificabile e
viene sempre dimostrata con i numeri.
11 modello spesso utilizzato & la “flat
fee” che prevede un onorario fisso in
funzione del tempo, della complessita
degli interventi, della dimensione degli
asset e della numerosita di intermediari
e gestori con cui interfacciarsi.




